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LAWYER TRAINING

Un abogado es una empresa, que necesita clientes
para subsistir.

Descripcion

Mediante este curso de Lawyer Training aprenderas las claves del marketing juridico, tanto en
aspectos formales como los psicolégicos que afectan en tu relacidon con los clientes y los clientes
potenciales. También conoceras las herramientas mas eficaces para captar y mantener clientes, asi
como proyectar tu imagen para obtener éxito..

Precio y duracion
175€ con una duracion total de X horas.

Modulo I: El marketing juridico

Las claves del marketing juridico

La puerta a la venta

Cémo mejorar las relaciones con los clientes

La mejor forma de publicitar nuestros servicios profesionales
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Moédulo IIl: Herramientas de captacion de clientes
La web corporativa

2. Lasredes sociales

3. Elteléfonoy el correo electrénico

4. Estrategias de comunicacién
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Médulo lll: La imagen y la persuasion

La imagen de nuestros despachos y la imagen de sala

Las leyes de la persuasion: disonancia cognitiva y obligacion reciproca.

Las leyes de la persuasién: conectividad, validacion social y escasez

Las leyes de la persuasion: envoltorio verbal, contraste, expectativa, implicacion y equilibrio.
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Formacion realizada por Lawyer Training en colaboracién con Unia abogados y consultoria.



